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CERCATIS. MANIFIESTO ESTRATÉGICO · WEB DE ALTO RENDIMIENTO

Cómo una Web Real Cambia Todo tu
Negocio
Sin pagar fortunas a agencias ni perder clientes con plantillas lentas.

CÓMO UNA WEB REAL CAMBIA TODO TU NEGOCIO

(Sin pagar fortunas a agencias ni perder clientes con plantillas lentas)

El cliente que perdiste antes de que se encendiera la pantalla

Son las once de la mañana de un martes.

Estás en mitad de tu faena: con las manos ocupadas, atendiendo a un cliente, cuadrando un pedido
o apagando un fuego en tu negocio.

A esa misma hora, a tres calles de tu local, una persona saca el móvil del bolsillo.

Necesita urgentemente lo que tú vendes o el servicio que tú prestas.

Abre Google, teclea tu sector y ve tu nombre.

Pincha en tu enlace.

Y aquí empieza el drama:

La pantalla se queda en blanco. Pasa un segundo... dos segundos... tres segundos...

Una ruedecita girando sin parar.

El cliente no tiene paciencia. Nadie la tiene hoy en día.

Le da al botón de "Atrás", pincha en el siguiente negocio de la lista y le pide presupuesto a tu
competencia.

Acabas de perder un cliente de cien, quinientos o mil euros sin enterarte.

Y lo que da más coraje: a lo mejor le pagaste una pasta a una agencia o a un conocido para que te
hiciera la web, y te dejaron un "monumento digital" que va a pedales y no te trae ni una sola llamada.

Se acabó.



2

Este cuaderno no tiene tecnicismos de informático ni palabras en inglés para impresionarte.

Es una guía directa y al grano para que entiendas por qué una web rápida y bien hecha es la
diferencia entre que tu teléfono suene todos los días o que tu negocio sea invisible.
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La gran mentira del "diseño web" tradicional

Hablemos claro: el 90% de las páginas web de pequeñas empresas son una estafa técnica.

Te prometieron una web "bonita, moderna y profesional".

Te cobraron ochocientos o mil quinientos euros.

Y lo que te entregaron fue una plantilla prediseñada de WordPress con treinta plugins pesados
instalados por dentro.

Es como si te compras una furgoneta para repartir y te la dan con el motor oxidado y un remolque
lleno de sacos de arena.

Por fuera brilla, pero en cuanto intentas arrancar en el móvil de un cliente, no tira.

Las agencias tradicionales te meten animaciones mareantes, vídeos de fondo que nadie ve y textos
kilométricos con palabras rimbombantes que no dicen nada.

Todo eso solo sirve para una cosa: justificar la factura que te cobran.

Al cliente que busca desde el móvil le da igual si tu botón tiene un efecto 3D o si hay un vídeo en
cámara lenta.

Tu cliente solo quiere saber tres cosas en menos de cinco segundos:

1. Qué haces y si resuelves su problema.

2. Fotos reales de tus trabajos para saber que no eres un chapuzas.

3. Un botón grande para llamarte o escribirte por WhatsApp al instante.

Todo lo demás es humo que ralentiza tu página y te hace perder dinero.

La Vaca Púrpura: Por qué abrir en 0.4 segundos te hace ganar a tu
competencia

Imagínate que vas conduciendo por la carretera y a los lados solo ves vacas blancas.

Al principio las miras, pero al tercer kilómetro ya ni te fijas porque todas son exactamente iguales.

De repente, en mitad del prado, aparece una Vaca Púrpura.

Frenas el coche. La señalas. Le echas una foto.

Eso es lo extraordinario: algo que rompe la monotonía y destaca al instante sin esfuerzo.
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En el mundo de los negocios locales, donde casi todas las webs tardan tres o cuatro segundos en
abrirse y están llenas de menús complicados, tener una web ultrarrápida (que abre en 0.4 segundos)
es tu Vaca Púrpura.

El cerebro de la gente es impaciente.

Cuando pinchan en tu enlace y la página se abre instantáneamente, sin esperas ni pantallas
congeladas, se produce un efecto psicológico inmediato:

Sensación de profesionalidad, orden y autoridad.

El cliente piensa: "Esta gente funciona bien".

Mientras tu competencia tiene al cliente esperando con una pantalla en blanco, tú ya le has
enseñado tu teléfono, tus trabajos y tu dirección.

La velocidad no es un capricho técnico: es el mejor comercial que puede tener tu empresa.

Paso 1: Código limpio en propiedad (Sin cuotas trampa ni motores
lentos)

El primer paso para que tu web funcione como una máquina es quitarle toda la basura que le
meten las agencias tradicionales.

Una web eficiente no se construye con plantillas recicladas ni con programas lentos que
necesitan actualizaciones constantes todos los meses.

Se construye con código limpio y a medida:

Cero plugins pesados que ralentizan la carga.

Imágenes optimizadas que se ven nítidas pero pesan lo mínimo.

Estructura ligera que funciona igual de rápido con 4G en la calle que con fibra en casa.

Y lo más importante de todo: la web tiene que ser 100% tuya.

Nada de plataformas cautivas donde si dejas de pagar una mensualidad abusiva te borran la
página y pierdes todo tu trabajo.

Tu web debe ser un activo en propiedad de tu negocio, exactamente igual que el rótulo de tu
fachada o la maquinaria de tu taller.
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Paso 2: La línea recta hacia la venta (WhatsApp y Llamada en 1 clic)

El cliente que busca un servicio desde el móvil suele tener prisa o estar ocupado.

Si para contactar contigo tiene que rellenar un formulario de ocho casillas con su código postal,
su apellido y su fecha de nacimiento... cerrará la página.

La misión de tu web no es hacerle un examen al cliente, es ponérselo ridículamente fácil para que
hable contigo.

Tu web debe tener:

Un botón de llamada directa siempre visible para quien quiere resolverlo ya.

Un enlace directo a WhatsApp configurado con un mensaje automático ("Hola, he visto vuestra
web y me gustaría pedir presupuesto").

Información clave arriba del todo: tu zona de servicio, tu horario y tus especialidades.

Cuando eliminas los obstáculos, ocurre algo inevitable: la tasa de contacto se dispara.

Menos curiosos dando vueltas por la página y más mensajes de personas decididas a
contratarte.

Paso 3: Que te encuentren en Google y en los nuevos buscadores de IA

Tener una web ultrarrápida no sirve de mucho si nadie sabe que existes.

Pero el posicionamiento en internet ha cambiado radicalmente:

Ya no basta con poner palabras clave repetidas como un loro.

Hoy en día, tus clientes buscan en Google Maps y, cada vez más, le preguntan directamente a
asistentes de Inteligencia Artificial (como ChatGPT, Gemini o Perplexity): "¿Cuál es la mejor
clínica dental en Nervión?" o "¿Qué empresa de reformas de confianza hay cerca de mí?".

Para que estos motores te recomienden a ti en vez de a otro negocio, tu web necesita una
arquitectura técnica estructurada:

Datos semánticos claros (Schema.org) que explican a Google quién eres, tus valoraciones y tus
servicios.

Geolocalización precisa en tu ciudad y tu barrio.

Textos claros y honestos que transmiten especialización real.

Cuando tu infraestructura técnica está bien construida desde el primer día, tu negocio se
posiciona de forma natural donde está el dinero: delante de los clientes que ya están buscando
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comprar.

El efecto secundario: Dejar de regatear y atraer a clientes que valoran tu
trabajo

Cierra los ojos un instante e imagina tu día a día dentro de solo un mes.

Tu web está funcionando 24 horas al día, 7 días a la semana.

Ya no te entran personas regateándote el precio o comparándote con aficionados que cobran la
mitad y hacen chapuzas.

¿Por qué?

Porque cuando un cliente entra en tu web, lo que ve transmite solidez, rapidez y seriedad.

Ve fotografías reales de lo que haces, explicaciones claras sin letra pequeña y un canal directo para
hablar contigo.

La sensación de confianza se instala en su cabeza antes de haber cruzado la puerta de tu local o de
haber descolgado el teléfono.

Eso te permite dos cosas fundamentales:

1. Cobrar lo que realmente vale tu trabajo sin tener que justificarte.

2. Filtrar a los clientes problemáticos y quedarte con los que pagan puntuales y respetan tu tiempo.

Tu web deja de ser un gasto tonto para convertirse en el filtro de tranquilidad de tu negocio.

Tú decides: Seguir perdiendo clientes en silencio o tener una web de alto
rendimiento

Ahora que conoces la realidad, tienes delante dos caminos muy claros:

Opción A: No hacer nada

Seguir con una página lenta que tarda cuatro segundos en cargar, con textos que nadie lee y sin
recibir llamadas.

O peor aún, seguir sin página web dependiendo únicamente del boca a boca mientras tu
competencia más espabilada se queda con las mejores obras, tratamientos o clientes de tu zona.

Opción B: Construir una web a medida con Cercatis
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En Cercatis aplicamos principios de ingeniería de procesos (liderados por Curro, Ingeniero de la
Energía) para crear webs ultrarrápidas (0.4s), directas a la venta y 100% en tu propiedad, sin cuotas
trampa ni permanencias.

Eliminamos todos los sobrecostes de las agencias tradicionales para ofrecerte la máxima calidad
técnica al coste justo.

Si quieres que tu web trabaje para ti y te traiga clientes de verdad, escríbenos directamente por
WhatsApp:

Teléfono / WhatsApp directo: +34 695 582 310

Web: https://cercatis.es/web

Tú haces tu trabajo en tu negocio; nosotros nos encargamos de que toda tu ciudad se entere y te
llame.

Línea Directa con Curro (Ingeniero & Fundador):
WhatsApp: +34 695 582 310 · Web: https://cercatis.es/web
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